
QIANTANG NEW AREA DAILY
32026年1月10日 星期六

责任编辑：赵邱峰 编辑：陈鑫怡 校对：曾小丽钱塘时评

入冬后，傍晚的杭高钱塘学校
食堂里热气腾腾，一口口咕嘟作响
的暖锅，氤氲出校园里一副别样的
育人场景——学生们一边大快朵
颐，一边向“成长导师”吐露心声，
或是寻求指导。这场由校方精心
推出的“围炉夜话”，让近2600名学
生既满足了味蕾，更滋养了心灵
（相关报道详见本报2025年12月
23日第4版）。

一直以来，师生间的交流场景
大多是严肃的教室或是教师办公
室，对话也多是围绕“问题”“不
足”，这难免会带来天然的“身份
隔阂”，让有些学生“放不开”“嘴
难张”，面对老师的关心，客套话
居多、真心话偏少，师生交流不算

特别融洽。杭高钱塘学校的“围
炉夜话”，则创新性地将师生沟通
的场景带到了餐桌上，师生几人
围坐在一起，美食当前，大家皆是
身份平等的“锅友”，气氛也自然
而然地从“正式交谈”转变成“轻
松聚餐”。这种轻松温暖的形式，
也让学生们平日里不会轻易说出
口的学业压力、未来憧憬，乃至青
春的细碎烦恼，如锅中升腾的热
气，自然而然地飘散出来，让掏心
窝子的话流淌在对话里。

笔者认为，“围炉夜话”之所以
受到学生欢迎、取得良好效果，不
仅是因为其形式创新，让学生耳
目一新，更得益于杭高钱塘学校
已经践行 5 年的“全员导师制”打

下的良好基础——不同于班主任
横向管理班级，导师们会带领来
自高一至高三的 10—15 名学生，
组成跨年级的“纵向家族”，彼此
之间本就熟络，有话可聊。而大
家聚在一起品尝暖锅，更如同一
场家宴，热汤喝下去、热情拿出
来，这种非正式的场合，让学弟学
妹有了更加轻松自在的环境向学
长学姐请教学习经验，导师则如
家长般穿针引线、加以引导，让跨
年级的“传帮带”在饭桌上得以实
现，这种为不同年级学生们建立
起“纵向沟通”的做法，十分值得
吸收借鉴。

其实，“润物细无声”的教育方
式目前正越来越得到广泛重视与

践 行 。 从 户 外 研 学 到“ 围 炉 夜
话”，越来越多的学校正想方设法
在教育场景的延伸上下功夫，让
师生成为平等对话的朋友，让教
育摆脱“说教”的刻板标签，让教
学从单纯的知识灌输变成兼具体
验感和趣味性的活动。这无疑让
教育活动超出了时间与空间的局
限，不再囿于校园、教室或是课上
45 分钟，使课堂内外都成为在这
美好青春时节降下教书育人的

“好雨”的广阔天空。也许，更深
层次的教育恰恰离不开这样具体
而有活力、有烟火气的场景。通
过这样的渠道不仅能更顺畅地传
递师者关怀，更能浸润学子心田，
推动他们全方位的健康成长。

近日，浙江传媒学院官方文创羽绒服——“浙
传战袍”火爆出圈，成为师生、校友争相购买的冬季

“香饽饽”（相关报道详见本报2025年12月30日第
3版）。

这样的现象并非孤例。近些年来，高校文创羽
绒服的热销已形成一股席卷全国的潮流。中央戏
剧学院等国内多所高校的文创羽绒服均斩获不俗
市场反响，这也让人不禁发问，一件印有校名、校徽
的御寒冬衣，何以爆火？

首先，高校羽绒服的走红少不得实用性和高性
价比。比如“浙传战袍”就开发了699元的鹅绒款和
499 元的鸭绒款，不同款式不同价位，贴合不同需
求，让选择不犯难。再如，哈工大羽绒服采用智能
温控技术与可呼吸面料，北电羽绒服的设计里蕴含
蒙太奇美学细节……高校依托自身专业特色，将

“学有所长”转化为“产有所优”，这种“价格亲民”
“品质过硬”的双重保障，精准击中了年轻人既追求
品质又注重性价比的消费诉求，也让高校羽绒服迅
速在市场上突围。

在此之余，高校羽绒服自带的情感价值和文化符
号更是为其持续走红“升温”。与普通品牌不同，高校
标识是一种特殊的文化IP，羽绒服印上校徽、校名，就
犹如一张立体名片，具象化母校情怀、同窗情谊和青
春记忆。对在校生而言，这是一种身份标识，能增强
集体归属感；对毕业校友而言，这是一颗“时光胶囊”，
能勾起校园时光的独特记忆；对普通人而言，这是一
种情感代偿，体现了对知识、人才的尊重和向往。

当然，高校羽绒服畅销的背后，也印证了校园
文创产业正从“符号化”走向“生活化”的新阶段。
过去的高校文创产品更多是作为“礼物”或“纪念
品”被赠予，而今类似羽绒服的文创产品则不再停
留在简单符号化层面，而是不断结合大众需求，让
文化传承有了实用载体。区内高校大学生及校友
众多，如果悉心开发推广，那么一枚枚“行走的校
徽”不仅是钱塘冬日街头巷尾体现身份的“同盟暗
号”，也是钱塘高校文化软实力向生活领域灵动延
伸的最好证明，让一句同窗校友间“与子同袍”的口
号，变得更为具象化、生活化。

未来，面对巨大的市场需求，校园文创产业仍
需继续深耕文化独特性，加重产品的科技含量和人
文含量，在深度融合大众需求的同时避免同质跟风
化，更要以透明的质量体系、清晰的反馈机制坚定
守护“校园公信力”，让更多承载校园精神的文创产
品，成为链接校园和社会的文化纽带，长久延续这
份“温暖的认同”。

近期在中东地区举办的“阿联
酋联展”“沙特联展”等展会上，“钱
塘智造”再度闪耀——从新能源车
到高端定制服装，8 家企业在阿联
酋和沙特收获满满订单，也让人看
到了区域品牌“抱团出海”的蓬勃生
机。这不仅是企业开拓市场的务实
之举，更是钱塘参与全球产业链重
构、探索外向型经济新模式的生动
缩影。

面对复杂多变的国际市场，钱塘
企业这次“走出去”的步伐显得尤为
稳健。浑大国际的新能源车型引来
多国采购商驻足，骄娇服饰现场对接
40余家客户，誉球机械更是收获了近
60组意向订单……一个个亮眼的数
字背后，显示的是钱塘制造已从“产
品输出”到“品牌输出”的悄然转变。

市场虽然热闹，但要把这份热闹
转化为持久的竞争力，并非易事。很
多企业都经历过这样的困境：展会上
收获颇丰，回来后跟进乏力；产品获
得认可，却难以建立稳固的渠道；面
对陌生市场的法律法规、文化习惯，
难以跨越“鸿沟”。如何让企业不仅
好好“走出去”，更能稳稳“走下去”，
这是我们需要共同思考的问题。

其实，要想出海的路走得更稳，
需要对复杂的“水文条件”“风向变
化”有更深入的了解跟掌握。我们
不妨把服务工作做得更细——比
如，在组织企业参展的同时，建立海
外客户意向的跟踪机制，帮助企业
把展会上的“一面之缘”转化为长期
合作。此外，可以联合金融机构，为开拓新兴市场
的企业提供更灵活的跨境金融服务，还可以组织熟
悉当地市场的专家，为企业提供从法律法规到文化
习俗的“行前辅导”，让企业少走弯路，提高效率。

值得一提的是，沙特正在推进“2030愿景”，中
东各国都在寻求经济转型，这不仅是销售产品的机
会，更是技术合作、标准共建的窗口。在条件成熟
的时候，区内企业如果能在当地建立研发中心、与
合作伙伴共建生产线，那么从“卖产品”到“共建生
态”的跨越就不再遥远。金砖国家特殊经济区中国
合作中心落户钱塘，正是这样的好契机——它不只
是一个名号，更应该成为我们对接全球资源、推动
产业协同的实质性平台。

开放的时代，需要开放的胸怀，也需要开放的智
慧。今天的“抱团参展”，是为了明天更从容地“全球
布局”。当我们不再把出海看作简单的买卖，而是着
力推动产业链、创新链、人才链、文化链的深度融合，
笔者有理由相信，钱塘企业必能在全球浪潮中找到
属于自己的航道与坐标，绘就百舸争流的壮丽图景。

去年年底，中国商业航天领域
传来一则备受关注的消息：箭元科
技“元行者一号”液体火箭回收复用
基地落地钱塘，近日，该基地已顺利
破土动工。据了解，首枚“钱塘箭”
计划今年发射。

箭元科技是业内翘楚，其自主
研发的国内首个“液氧甲烷+不锈
钢+海上软着陆回收”火箭“元行者
一号”，技术走在国内前列。箭元科
技完成了可复用液体运载火箭在全
国的研发、制造、发射及回收全链条
战略布局，落户开工后，将助推钱塘
在培育航空航天新质生产力上迈出
坚实一步。

近年来，全球商业航天进入高
速发展期，可回收火箭成为降低
发射成本、实现高频次发射的核
心技术。中国在火箭可回收利用
方面的技术瓶颈即将突破，涉足
该领域的企业尤其是民营企业信

心高涨。在此背景下，掌握“不锈
钢箭体+液氧甲烷”技术路线的箭
元科技，选择在钱塘建设国内首
个海上回收复用火箭基地，这正
是地方与企业共同“抢抓”产业变
革机遇的关键落子。钱塘的“抢
抓”意识体现在敏锐把握商业航
天产业的窗口期，通过快速落地
项目、整合区位与产业优势，抢占
了可回收火箭商业化发展的战略
先机。此外，作为杭州市首个火
箭总装项目，它不仅仅是一个工
厂，更是一块至关重要的“链主”
拼图。它的建成投用，像一块强
大的产业磁石，将强力牵引新材
料、新燃料、动力系统、火箭测控、
卫星总体等全产业链条在钱塘加
速聚合、协同创新，从而带动整个
区域商业航天生态的成熟与跃
升，持续提升“钱塘制造”的能级。

钱塘的区位优势是一大关键

要素。举个例子，钱塘临江码头就
在箭元科技火箭回收复用基地的
不远处。从钱塘的临江码头出发
不久便能进入海上实验区，未来火
箭回收回到基地以及完成组装前
往发射场都能通过码头进行，将大
幅提升火箭回收效率，有利于控制
发射周期成本。这是其一。其二，
钱塘扎实的产业基础也与箭元科
技颇为契合。作为全省航空航天

“万亩千亿”产业平台所在地，钱塘
区已集聚西子航空、华瑞航空、艾
美依等38家上下游企业，覆盖复合
材料、结构件制造、高端装备等多
个领域。同时，箭元科技的落地已
带动多家产业链企业入驻，有望形
成火箭制造、卫星制造的产业集群
效应。其三，钱塘区的营商环境也
让箭元科技倍感振奋。从拿地到
开工，只需要两个月，就全部办妥
所有证件，并计划于今年年底实现

“钱塘箭”首飞，节奏远超传统航天
项目。这样的“钱塘速度”，是“项
目为王、企业为要”理念的坚持与
实践——让企业着力抢抓时间窗
口，更加专注于技术创新，星辰大
海的征程因钱塘的创业沃壤变得
更触手可及。

这样想来，钱塘通过“速度、区
位、产业”三重发力，不仅实现了

“杭州造火箭”的突破，更是在全国
商业航天版图中抢占了可回收火
箭商业化落地的“第一梯队”位
置。紧随其后的，是考验检视钱塘
能否持续“抢抓”政策支持与市场
需求，能否顺利从“制造高地”迈向

“发射枢纽”。笔者相信，随着基地
施工的全面展开，随着商业航天的
时代风口来临，钱塘必将以自身硬
核实力，实现“箭”指苍穹的飞天
梦，完成“钱塘造”上天入海奔竞全
球的壮举。

如何从“一张桌”到“一生情”

这些天，钱塘区河庄街道东沙
湖社区的“青春夜校”赚足了人气，
前来“充电”的附近居民络绎不绝。
据悉，为精准回应群众对丰富精神
生活、提升个人价值与寻求社群归
属的深切渴望，社区决定向社会开
放优质成人教育资源，让广大市民

“能学尽学”。
受制于“本领恐慌”，或者想为

生活增添色彩，不少市民在工作之
余，都有了“充充电”“加加油”的想
法。从上海市民艺术夜校秋季班到
山东探索建立农民学分银行，在职
能部门的努力“撮合”下，优质成人
教育资源越来越受追捧。像东沙湖
社区的“青春夜校”，让钱塘青年拥
有了属于自己的一张“成人课桌”，

钱塘正巧妙利用教育强区资源和网
络，打造出时时、处处、人人皆可学
的教育新形态，为市民尤其是青年
群体打开了知识的大门，理顺了求
学的通道，形成了钱塘成人教育的
一张闪亮名片。

中国人早就把“活到老学到
老”的教诲刻进了骨子里，不管外
部环境如何，很多人依然凭借顽强
毅力如饥似渴地学习，期待心中的
梦想照进现实。我们也看到，无论
是钱塘新市民、“老漂族”，抑或扎
根于城市的“原住民”，对学习始终
抱有坚定的信仰。在“青春夜校”
的加持下，一张“成人课桌”正是以
这种可行、可触、可及的方式，让知
识的普及分享、技术的推广共创成

为可能，为钱塘人武装了头脑、丰
富了灵魂。

“一张桌”满足了市民尤其是
青年群体对未知领域的好奇心和
探索欲，成为成人教育融入现代文
化生活的一种生动表达，也强化了
知识传授的深度广度，推动了年轻
人人格的正向塑造与社会责任感
培养，从这个角度说，“青春夜校”
实现了知识价值与成人教育价值
的双提升。

钱塘这股蓬勃的“学习热”并
非偶然。从无人机、美妆、插花通
识课逐步拓展到基础课、专业课和
实验课，让年轻人能够获得更多沉
浸式、更具实感的线上线下学习体
验。这种多元化教学、个性化定制

的“充电”方式，筑牢了“人人皆学、
处处能学、时时可学”的学习型成
人教育底座，更以成人教育普惠化
的方式，打造出学习型社会建设的

“倍增器”。从居民“点单”到村社
“接单”的用户反馈机制上来看，
“一张桌”不仅推动了市民终身学
习的“一生情”，更能让青年成长与
城市发展双向奔赴的青春之区，吸
引到更多“青春动力”。

小小的方桌，大大的智慧。期
待有关部门坚持把好事办好办彻底
的理念，推动“青春夜校”不断发展
和创新，让“青春夜校”的学员们，在
日日精进中获得人生出彩的机会，
同时以更优异的教学成果，让教育
强区迈上新台阶。
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“箭”指星辰大海。 陈鑫怡画


