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走在实现社会主义现代化和中华民族伟大复兴

的路上，唯有各族人民紧密团结起来，像石榴籽一样

紧紧抱在一起，中华民族这棵大树才会枝繁叶茂。

微微石榴籽，颗颗团结心，走进白杨街道“潮和

石榴红”云水驿站，一个个外形精致、意蕴丰富的微

钩手工艺饰品令人眼前一亮。展览台前，身着鲜艳

彝族服饰的罗海波和朱佰晶，手捧鲜花微景观，向记

者展示自己的作品。

在白杨这片热土上，彝族小伙罗海波与汉族姑

娘朱佰晶相识相爱，并依托微钩这门独特的手工艺

成立了立夏手创工作室。凭借这一特色手工艺赋能

弱势群体，夫妻二人逐渐为众多全职妈妈和留守老

人开拓出一方民族共富的新天地。

2007年，在各界爱心人士资
助下长大的罗海波，走出云南的
小村庄，走进浙江财经大学学习，
与同样来自乡村的同班同学朱佰
晶相恋。毕业后，两人一拍即合，
决定留在杭州。最初，两人挤在
20平方米的单间里，每天在地铁
和公交车间辗转，仅通勤时间便
长达五六个小时。生活虽然辛
苦，但两人对未来充满了希望。

随着日子越过越好，两人在
杭州成家，并迎来了自己的孩
子。产后家庭关系和社会关系
的重大变化，朱佰晶发觉自己情
绪波动较大，便寻找各种途径解
压。偶然间，她读到了一本介绍
微钩手工艺的书籍，里面独特的
织法和精致的作品瞬间吸引了
她。出于兴趣，朱佰晶在各大平
台搜索此种手工艺，却发现当时
国内市场上的微钩成品少之又
少，用“一片空白”来形容也不为
过。她便萌生了创业的想法。

“创业既可以解决我当下的
经济问题，或许还能带动和我一
样处境的姐妹参与，何乐而不为
呢？”朱佰晶说，“想法初具雏形
后，我也很快便付诸行动。”微钩
手工艺的特别之处在于所使用的
钩织细线，朱佰晶发现国内现有

的细线均来自法国，且成本较高，
为了节约成本，她便一家一家地
联系合作厂商。经过数十次的打
样和尝试，终于配制出了满意的
钩织细线。有了原材料之后，朱
佰晶很快就设计出了自己的专属
材料包，并录制了配套的教程。

2020年立夏时节，朱佰晶成
立了一家微钩手作网店。网店
名就叫“立夏”，主要出售项链、
手链、戒指、耳环和胸针等各类
材料包及成品。“希望更多的人
能在手作过程中排解自己的压

力，享受到其中的乐趣。”朱佰晶
畅想着。

心疼妻子的罗海波毅然放
弃了自己企业副总经理的工作，
加入创业团队：“我从未忘记过
自己靠各种扶贫基金、奖助学金
支撑的日子，现在我有了一些能
力，想尽所能回馈这个社会，让
一些相对弱势的群体过上更好
的生活。”

创业之初，夫妻俩就把带
动贫困地区人民就业作为初心
使命。

罗海波加入后，夫妻俩便发
挥各自优势，相互扶持，将“立夏
手创”这一品牌不断打响。在前
行过程中带动全职妈妈、贫困地
区人民就业，为更多的弱势群体
带去“光亮”。

“每产生一个订单，都要让
买家变成我的‘粉丝’。”凭借在
之前工作中积累的用户运营经
验，朱佰晶通过在淘宝和买家聊
天、产品附赠留言小纸条等方
式，建起了十几个500人规模的
微信群。自此，“立夏手创”有了
自己的第一批“种子”用户。

不久后，罗海波夫妇决心成
立一家线下的微钩饰品店。“有
没有人愿意做我的‘织女’？”在

微信群里，朱佰晶向粉丝发出邀
请。收到许多人回应，罗海波夫

妇选择了50位心灵手巧的“织
女”，成立了团队。目前，“立夏

手创”的精英团队已有70名成
员，夫妻俩还与近200名“织女”
建立起了长期合作关系。

“像我们这种完完全全的
线上团队，只有用心地对待每
一名成员，才能与她们建立起
相互信任的关系。”创业之余，
朱佰晶将许多时间放在与“织
女”们的交流上。一次次谈心
后，朱佰晶发现，团队中的全职
妈妈比自己想象中的要多得
多。她们来自全国各地，和自
己基本同龄，刚刚生下宝宝，缺
乏稳定的收入来源。

见此情景，罗海波夫妇更加
坚定了自己的选择。他们相信，

“立夏手创”提供的机会和平台，

能真正能为这些全职妈妈带去
一些帮助。“当一些偏远地区的
全职妈妈每月收入有七八千甚
至上万元的时候，相信她们的自
信心与成就感也会与日俱增。”
朱佰晶说。

同时，随着一篇推文的爆
火，线下店摇身成为大家纷纷前
来打卡的“网红”店铺，“立夏手
创”这一品牌也在微钩届声名鹊
起。“老板，请问可不可以批发？”
越来越多微钩订单向罗海波夫
妇涌来。基于日益增加的产品
需求，夫妇俩继续扩大团队，同
时开发了自己的批发平台。“织
女”团队的规模也逐渐扩大，收
入也随之增加了。

在立夏手作工作室，除了微
钩饰品，还摆放着各种样式精
美、色彩艳丽的传统手工艺品手
鞠球。手鞠球内包着茉莉花茶，
凑近一闻便能感受到阵阵清香。

看到这些制作精美的手鞠
球，或许有人会猜测，完成这些
作品的人也许出生于艺术世
家。事实恰恰相反，制作者是来
自广西南宁那湾村的贫苦留守
老奶奶们。

“请问可以给些优惠吗？我
想买给偏远村子里的奶奶们。”某
天，一条来自顾客的特殊消息吸引
了朱佰晶的注意。在交谈中，朱佰
晶了解到这位顾客曾在广东上班，

偶然来到广西南宁那湾村后，震惊
于村里众多留守老人和留守儿童，
她决定辞职来到这里定居，并在村
子里建立了公益图书馆和手工绣
坊。忙完农活后的闲暇时间，村里
的奶奶们便会在绣坊做一些手工，
补贴家用。“为奶奶们买原材料和
配件，在帮她们增加一些收入的同
时，希望通过她们把这份传统手艺
传承下来。”

听完这位顾客的公益故事，
罗海波夫妇感动不已，随即向那
湾村的留守奶奶们捐出了一批
细线。但夫妻俩仍不满足。为
了更好地帮助留守老人，他们当
即决定，不仅将细线以成本价售

出，还义务帮助她们销售产品。
于是，他们的店里持续上线

着奶奶们的手作手鞠球，目前已
一年有余。“手鞠球工艺复杂，单
个制作时间约三四个小时。每售
出一个，制作它的留守奶奶能增
加50元左右的收入。”朱佰晶说。

“每一个手鞠球的配色和花
纹都不一样。”一次偶然的发现，使
朱佰晶惊喜不已。她发现，留守奶
奶们虽然生活艰苦，却依然乐意去
思考和创造，不吝在每一个手鞠球
中融入自己的设计与想法。“这是
非常令人钦佩的地方。”朱佰晶希
望，买走手鞠球的大家，也能体会
到奶奶们的匠心和祝福。

初心：淋过雨 所以想为他人撑把伞

扬帆：坦诚相待 促进“织女”们自我成就

机缘：公益接力 帮助偏远地区留守奶奶增收

前路：
不忘初心 带动更多“石榴籽”奔向共富新生活

从最初相识，到在白杨成家
立业，罗海波夫妇已携手走过了
十余年。

“未来，我们会去做更多的公
益项目，不断地回馈社会。”帮助
与带动暂时没有创收能力的人群
走上更加美好的生活，是罗海波
夫妇的初心。

接下来，夫妻两人打算将微
钩饰品的手作方法也教给那湾村
的留守奶奶们，并为村子里的留
守儿童捐赠些书籍。有可能的
话，他们希望帮助其他与那湾村
类似的偏远村庄，为更多的留守
老人群体带去创收和机会。

在白杨街道服务各民族大学
生创业的“潮和石榴红家园”项目开
启后，“石榴红”工作室负责人孙桂
英发现了这一对“宝藏”夫妇。在

“石榴红”工作室的专业指导和搭桥
牵线下，罗海波夫妇将在自己的母
校浙江财经大学，和街道辖区内其

他高校成立微钩社团。
“成立社团后，一方面可以帮

助在校大学生赚些生活费，另一
方面也希望吸纳他们中的部分人
才作为团队成员，促进团队发展
的同时，带动更多的人体会到微
钩手作的乐趣与意义。”罗海波夫
妇这样表示。

值得一提的是，罗海波夫妇的
故事，是白杨街道“石榴籽”们创业
创新活力迸发的缩影。未来，在政
府“搭台”、企业“唱戏”、高校联动
和社区协作的模式下，街道将不断
铸牢中华民族共同体意识，充分发
挥“潮和石榴红家园”的服务功能
与辐射效应，积极探索“石榴红家
园”打造新模式，以全面服务各民
族大学生创业为主线，促使更多的
人才留在钱塘、共建钱塘。

在这里，各民族“石榴籽”将
紧密团结，互相带动扶持，昂首阔
步奔向共同富裕新生活。


